Rzeczpospolita Nieruchomosci 1

25.07.11 nr: 30 str. 2 naktad: 172000 egz.

Grazyna Btaszczak -

. Grozna nadpodaz,
= czyli kogo omijac

iedy znajda si¢ klienci na 46 tysiecy nowych
mieszkan, ktére czekajq na klientéw w szesciu
duzych miastach? Trudno dzi§ nawet szacowac.

0 tak ogromnej podazy lokali na rynku pier-
wotnym poinformowala w ub. tygodniu firma do
radcza Reas, komentujac, ze tak wielkiej oferty
nowych mieszkan do kupienia nie byto w historii
polskiego rynku deweloperskiego.

Mamy do czynienia z ciagla nadpodaza, ktora
wcale nie jest dobra dla klientéw. Deweloperzy
wprowadzaja bowiem na rynek coraz wiecej
mieszkan, ostro konkurujac cena, w wielu przy-
padkach balansujac na krawedzi plynnosci finan4
SOWej.

Niebezpieczne jest to, ze sprzedaz nowego blo-
ku rozpoczynaja dzi$ tuz po uzyskaniu pozwole-
nia na budowe, aby by¢ cho¢ o pét kroku
przed konkurencja i promocjami zachecié jak
najwiecej klientéw do swojego osiedla. I nie bylo-
by w tym nic zlego, gdyby firmy byly w stanie be

, wplat kolejnych nabywcow mieszkan kontynu-
owac przedsiewziecia. :

Tymczasem przedplaty wnoszone przez klien-;
tow sa dla wiekszosci deweloperéw podstawo-
wym Zrédlem finansowania budowy, na co zwra-#
cali uwage analitycy Reasa. Dlatego moze doj§¢
do sytuacji, ze budowy stang z powodu niewypla+
calno$ci dewelopera. Jak nie wpasé w klopoty?
Szef innej firmy doradczej - CEE Property Grou,

. - uwaza, Ze jesli w polowie trwania inwestycji
na placu budowy nie ma sprzetu, a pracownikows,
niewielu, to lepiej omija¢ taki projekt z daleka.
Nawet gdy kusi cena.




